
Llamada Jean P.  DeChamps 

8 dic 2025, 11:02 p.m. 

 

Ana Lucía Alejos 

(0:00) Creo, Jean Paul, verá, o sea, sí, pues porque hay que ser honestos para estar 
preparados para todo, ¿verdad? (0:07) Como que no, o sea, como que Julio le reiteró 
el hecho de que lo que hizo que él provocara que lo trasladaran a Pavoncito fue un 
autogol, porque así le dijo, dice Ana Lucía que te diga que cometiste un 
autogol. (0:27) Todo era manejable. 

(0:30) Esto es autogol. 

JP DeChamps 

(0:33) Mira, sí, a nosotros obviamente el mensaje también que nos llega de Jorge en 
esto es que él quiere bajar, él quiere salir y quiere sentarse a negociar con 
Hernández. (0:46) En algún momento a mí eso me parecía una estrategia que tal vez 
tenía su sentido. (0:56) En este momento esta recomendación es contraria, sin perder 
de vista el hecho de que una de las razones por las cuales a él lo quieren sacar del 
medio es porque las órdenes que ha dispuesto el tribunal y el juez Kaplan dependen 
de que haya un CEO en la compañía. 

(1:22) Hay un escenario hipotético en el cual las partes básicamente le piden al 
tribunal arbitral que designen CEO de oƱcio. (1:32) Eso me imagino que ustedes lo 
tienen también bajo derecho guatemalteco, la posibilidad de que se designe un 
interventor de una compañía y demás.  

Ana Lucía Alejos 

Si. 

JP DeChamps 

(1:41) No me imagino que haya mucha gente que esté con ganas de salir corriendo a 
tomar ese rol, pero obviamente tendría que ser alguien fuera de Guatemala. 

(1:49) Yo creo que esa opción por ahora no está en la mesa y obviamente el problema, 
si se fuera a dar una solución así, que de nuevo no ha sido ni discutida, por ahora no 
es algo... (2:04) O sea, es lo que pasaría si Jorge eventualmente toma la decisión él de 
salir de la compañía. (2:09) No la estamos recomendando y el riesgo que habría ahí es 



que obviamente habría que ver qué pasa con todas las indemnities también, porque 
él dejaría de ser funcionario y lo que... 

(2:22) A veces Jorge me parece que ha sido bastante naive, un poco... 

Ana Lucía Alejos 

(2:29) Esa es la palabra, cabal. 

JP DeChamps 

(2:31) Claro, en pensar que, bueno, en muchos sentidos, uno de los sentidos es en 
realmente comportarse como si estas corporaciones, viste, tienen corazón y 
sentimientos. (2:43) Lamentablemente no hacen caso. (2:45) Las personas con las 
que él trata, sí, pero como tú sabes, las personas las pueden volar de un plumazo. 

(2:50) Así que nada, es una situación súper complicada porque sí hay mucho afecto 
por Jorge, mucho entendimiento de su situación, pero al Ʊnal del día tienes un banco 
y tienes aún una compañía y, sabes, una que acaba de ser comprada por 
otra. (3:09) Así que nada, nada de esto es para preocuparte de ti ni a nosotros, pero 
creo que es algo que hoy por hoy la visión de todo el mundo es Jorge tiene que 
seguir. (3:25) Ha habido alguna señal recientemente de los Hernández. 

(3:30) Han aceptado, por ejemplo, que se designe un banco para vender la 
compañía. (3:41) Eso no es algo que es nuevo, nunca lo hayan aceptado. (3:45) Yo 
creo que eso es consecuencia directa de la presión que está metiéndole Kaplan. 

(3:52) El caso en Estados Unidos está yendo muy mal para Jorge Hernández y para 
Jorge Hernández no poder volver a Estados Unidos. (3:58) Tú sabes cómo es para los 
magnates latinoamericanos. (4:03)  

Ana Lucía Alejos 

Ahh sii. 

JP DeChamps 

Es el playground a donde les gusta ir. 

(4:06) La verdad es que no poder entrar más y tener que quedarse en Guatemala para 
él es un castigo demasiado grande. (4:13) Así que no sé, no digo que esto esté dando 
resultado, pero hay algunas señales que podrían ser positivas. (4:23) Y bueno, por el 
momento es seguir adelante. 



(4:25) Yo la razón por la que quería conversar contigo, Ana Lucía, es que tenemos el 
tema de facturación.  

(4:34) Tenemos tus facturas de marzo y de abril … 

Ana Lucía Alejos 

Ajaa ... 

JP DeChamps 

… que están pendientes de pago. (4:39) Son montos altos, son montos muy altos. 

Ana Lucía Alejos 

(4:42) Sí, fueron cabal los ... 

JP DeChamps 

(4:44) Que reƲejan momentos … 

Ana Lucía Alejos 

De la crisis... 

JP DeChamps 

… y trabajo enorme que se tuvo que hacer. (4:54) Y esencialmente tenemos una 
situación con los shareholders. (5:00) Yo ya te lo he comentado esto. 

Ana Lucía Alejos 

Si. 

JP DeChamps 

(5:02) A mí me pasó la semana pasada de pasar mi factura del mes pasado y la tuve 
que bajar en un 40%. (5:09) La mía, obviamente un montón más chico. (5:14) Pero 
básicamente porque estamos queriendo ser cuidadosos con lo que es una situación. 

(5:21) Para hacerte honesto a ti también, a nosotros nos deben todas las facturas 
desde febrero en adelante. (5:31) No hemos tenido nunca problemas de pago y 
siempre ha habido algún atraso. (5:36) Lo mismo le pasa a Adam, estamos en la 
misma. 

(5:39) Y no tengo …  no tenemos dudas de que se van a cancelar. (5:42) Pero creo que 
sobre todo hay uno de los accionistas que no sé si creo que pasó lo mismo en tu 
caso, que básicamente no ha tomado una posición de no pagar, pero claramente 



está, esta básicamente … ha frenado algunos pagos un tiempo. (5:57) Creo que el 
tuyo lo terminó completando, si no me equivoco, el pago de tu factura de febrero. 

(6:03) ¿Es así? 

Ana Lucía Alejos 

(6:03) No, todavía no. 

JP DeChamps 

Bueno … (6:09) Ese es el punto a empujar. (6:11) Yo lo otro que tengo en mi mesa acá 
son las cuestiones de Carrillo. (6:17) No sé si Carol te ha comentado algo, pero en 
algún momento me gustaría conversar contigo para entender qué defensas se 
podrían poner en eso, más que nada a nivel informal entre tú y yo para entender, 
porque yo creo que hay facturas que hay que desconocer. 

(6:39) Esa es una situación en la cual hay facturas históricas que Carrillo fue y 
empezó a enviar así, así sin más. (6:46)  

Ana Lucía Alejos 

No, sí, absolutamente. (6:49) Incluso te cuento, para que tengas una idea, como a él 
lo denunciaron también en la Fiscalía del Crimen Organizado, ¿verdad?, en donde 
está también. 

JP DeChamps 

(7:00) Sí, sí, sí. 

Ana Lucía Alejos 

(7:00) El lunes fuimos, fuimos Juan Ignacio, también iba Carol y iba Julio, iba yo, 
porque todos fuimos juntos para que nos notiƱcaran, ¿verdad? (7:15) Entonces, 
cuando me puse a revisar el expediente, vas a creer tú que él no se está defendiendo 
él solito. (7:31)  

JP DeChamps 

No se esta, o … 

Ana Lucía Alejos 

No, se está defendiendo a través de dos abogados, uno que sí es de Carrillo y otro que 
no es de Carrillo. 



(7:41) Entonces, solo le enseñé a Carol y le dije, se da cuenta que todo lo que ellos 
estuvieron haciendo fue dorarles la píldora porque este hombre no sabe de derecho 
procesal penal ni litigar. (7:56) E incluso ayer llamó a Carol a decirle que necesitaba 
reunirse con ella para hablar sobre el proceso de la Fiscalía contra el Crimen 
Organizado y que tenía opiniones, y no sé si instrucciones o no se qué, y entonces 
Carol me dijo y le dije yo, por favor no le conteste, le dije, él que vea cómo se 
deƱende. 

JP DeChamps 

 (8:20) Bueno, mira, sí, exactamente. (8:22) Pero bueno, mira, a ver, (8:23) yo solo 
estaba queriendo dar un poco el contexto, (8:28) mi visión, esto puedo ser 
transparente contigo, (8:31) es que hay que, a mí me consta, bueno, (8:34) hay algo 
muy positivo que la verdad no te lo dije por mensaje, (8:37) pero tu declaración el otro 
día fue muy muy buena, (8:40) fue bueno que te pueda ver también (8:47) el cliente 
Ʊnal, digamos, de alguna manera, (8:50) que estaban muy satisfechos con cómo lo 
habías hecho (8:56) y creo que es bueno, viste, (8:58) lo que nos pasaba con Carillo 
que era una persona (8:59) que era muy difícil, muy poco transparente, (9:04) muy 
poco sincera cuando uno hablaba, (9:07) yo siento que contigo se puede conversar de 
todo ahí. 

(9:10) En esa línea, básicamente, (9:12) lo que estoy intentando yo es 
priorizar, (9:15) bueno, a través de Adam, (9:16) pero estamos tratando de priorizar los 
pagos (9:18) de los abogados obviamente de Jorge en Guatemala, (9:21) como te digo, 
no te han terminado de pagar las facturas, (9:25) pero creo que por lo menos han 
pagado una mitad, (9:27) nosotros todavía no, (9:28) todavía no, (9:30) pero que 
tenemos es la tranquilidad (9:32) de que llevamos años y que para bien o 
mal (9:35) sabemos que eso, (9:36) tenemos fundadas esperanzas (9:38) y que eso sí 
no va a haber ningún problema (9:40) y yo realmente no creo que va a haber 
problema, (9:43) pero bueno, (9:44) todo esto para decir, (9:46) queremos priorizar 
esos pagos de abogados penales (9:48) y obviamente empujar los pagos 
nuestros, (9:50) yo el tema Carillo lo que estoy intentando hacer (9:53) es 
analizarlo, (9:55) patearlo lo más posible para adelante (9:57) y ahí es donde por ahí 
voy a necesitar un poco de ayuda tuya. 

Ana Lucía Alejos 

(9:59) Con mucho gusto. 

JP DeChamps 



(10:00) Pero lo que quiero ahora es tratar de empujar (10:03) sus facturas de marzo y 
la de abril (10:05) que no las recibí todavía, (10:07) me pasaron el monto (10:08) y en 
total honestidad te digo, (10:12) me parece que hay una ventana (10:13) para lograr 
ahora (10:16) que nos cancelen (10:19) montos, (10:20) creo que es bueno poder 
decirles (10:21) que estos montos van a bajar, (10:23) pero, (10:25) y no hemos tenido 
en el pasado (10:26) problemas con tus facturas (10:29) en el entendido (10:30) que 
más o menos se han mantenido en montos, (10:34) que eran más 
controlables, (10:36) eran altos, (10:37) obviamente son temas (10:39) que dedican 
tiempo, (10:40) pero no eran lo alto que fueron (10:41) en marzo y abril. (10:43) Tu 
tarifa, esto, (10:45) a mí no me gusta, (10:48) no soy abogado, (10:50) no le miro los 
números (10:53) a mis colegas, (10:54) pero solo para que tengas una 
idea, (10:55) tus tarifas (10:57) de socias son más altas (11:00) que las de Adam en 
Miami (11:02) y las mías en Londres (11:04) y yo, perfecto, (11:07)  si eso pasa por los 
clientes, si lo aprueban, (11:07) pero en este momento (11:10) eso va a generar un 
problema (11:13) y lo que necesito pedir (11:14) para marzo y abril (11:16) es hacer un 
descuento en esos montos (11:19) con … en el entendido (11:21) de que eso nos va a 
ayudar (11:23) a que esto pase (11:24) y que esto se resuelva, (11:25) parece que hay 
valor en tratar (11:26) de resolver esto rápido, (11:27) siempre obviamente (11:29) es 
bueno que las tarifas …  las facturas (11:33) existen, sobre todo en esta 
situación (11:34) en la que estamos (11:35) no se atrase el pago, (11:38) yo creo que si 
podemos (11:40) mostrar un descuento (11:41) y eso nosotros lo hacemos 
siempre (11:43) con Adam, (11:43) no es que hacemos descuentos (11:45) y los 
descuentos quedan (11:46) en el éter, (11:47) sino que mostramos en la 
factura (11:49) que se ha hecho un descuento importante (11:51) y se muestra todo el 
trabajo (11:52) que se hizo, (11:54) me parece que eso va a simpliƱcar (11:56) mucho 
el proceso, (11:58) obviamente, nada, es tu decisión, (12:01) al Ʊnal del día (12:02) lo 
que si te puedo decir (12:03) es que no solo va a facilitar (12:05) el proceso sino que 
nos (12:10) creo que para asegurar (12:11) la viabilidad, (12:12) para hacerte muy 
honesto, (12:16) para asegurar la viabilidad (12:18) de esto, (12:18) para asegurar que 
podemos (12:19) seguir adelante con esta estructura, (12:21) me parece que estos 
números (12:23) son imposibles como están, (12:26) porque es algo que … viste --- en 
otros meses (12:29) los números son más bajos (12:30) son más 
manejables, (12:31) en estos dos meses se va a agarrar (12:33) un ataque a esta 
gente (12:34) y creo que en ese sentido (12:36) es que va a ser necesario, (12:37) yo 
creo que te iba a pedir (12:39) era canalizar la posibilidad (12:41) de poder hacer un 
30 o un 35% (12:46) porque me parece (12:47) que eso lo haría (12:48) mucho 
más (12:51) digerible (12:51) y seguirían siendo muy altas (12:56) cuando hubo 
muchísima actividad (12:57) y que estuviste realmente (12:58) detrás de todo y que 



ellos (12:59) Ʊnalmente pudieron ver también (13:01) parte de tu trabajo, 
bueno (13:03) corto ahí, dime 

Ana Lucía Alejos 

(13:07) ¿Aló? 

JP DeChamps 

(13:09) Aló, aló, aló, ¿me escuchas? (13:10)  

Ana Lucía Alejos 

Ahorita sí, ahorita sí  

JP DeChamps 

No sé hasta dónde escuchaste no sé si me corté  

Ana Lucía Alejos 

Hasta que me dijo y Ʊnalmente te pudieron ver  

JP DeChamps 

Ok, pero  … No sé cuánto fue eso ¿Un minuto o fue porque te lo dije al principio o te lo 
dije recién? 

Ana Lucía Alejos 

(13:30) No, reciente, es la segunda vez 

JP DeChamps 

(13:32) Ok, ok, ok (13:33) Bueno, nada, eso, entonces (13:36) básicamente dar la 
posibilidad (13:37) de hacer esos descuentos (13:39) que sé que son descuentos 
grandes (13:40) pero te digo que son descuentos (13:41) en línea con lo que hacemos 
nosotros (13:42) Nuestra visión con Adam (13:44) para serte muy honesto (13:45) y 
entregar conƱanza (13:47) es que este es un caso (13:55) que, inevitablemente va a 
tener mucho trabajo, que va seguir siendo que ser resuelvan las cosas  (13:55) y que 
es mejor mantener una línea (13:57) poder mantener (13:59) este trabajo 
andando (14:00) y una línea de pagos (14:02) y si eso nos requiere en algunos 
meses (14:06) bajar los números (14:07) para que los números no sean (14:09) tan 
shockeantes para el cliente (14:10) sobre todo cuando las tarifas son 
buenas (14:12) las que se están cobrando (14:13) creo que tiene sentido 
hacerlo (14:17) así que esa es un poco la (14:19) no te digo la propuesta (14:21) sino 



más el pedido (14:25) que como te imaginaras no es algo muy cómodo, pero bueno, 
me pidió Adam (14:26) que lo converse contigo 

Ana Lucía Alejos 

(14:29) Ok, déjame ver qué puedo hacer (14:31) las de abril (14:32) creo que va a estar 
un poco difícil (14:34) porque de esas ya pagué (14:37) ya se pagaron los 
tributos (14:39) en mayo quiero ver (14:41) si no se han subido (14:42) los tributos de 
las últimas (14:46) o sea, de las (14:48) que están pendientes (14:50) porque de dos 
ya se pagaron (14:52) los tributos (14:53) sería que está pendiente 

JP DeChamps 

(14:55) Ana Lucía, espera, espera (14:57) marzo y abril a esos números (14:58) no las 
podemos mandar (14:59) o sea, es (15:03) por eso creo que es importante (15:05) por 
eso yo le pedí ayer (15:06) que nos la mandaran en borrador antes (15:08) no sabía 
que se habían emitido en Ʊnal 

Ana Lucía Alejos 

(15:10) yo se lo mandé a Carol (15:11) y ella fue la que me dijo (15:13) que ya se había 
revisado 

JP DeChamps 

(15:15) hay que buscar (15:17) no, no, pero entiendo (15:18) el tema son dos cosas 
distintas (15:20) una es (15:22) que el trabajo se hizo (15:23) y si el trabajo está bien 
hecho (15:27) te voy a decir la verdad (15:28) con Carrillo tenía muchísimas 
dudas (15:30) en el caso de ustedes (15:32) no es algo que esté en discusión (15:33) y 
sabemos todo lo que han estado trabajando (15:37) el punto aquí pasa por otro 
lado (15:39) y es un tema de viabilidad (15:40) de esta estructura (15:42) y de lograr el 
pago (15:43) de facturas y que no nos pase (15:45) lo que nos pasó con 
Carrillo (15:46) que todo se atrasa (15:50)  

Ana Lucía Alejos 

Si, si … no, yo entiendo, yo entiendo 

JP DeChamps 

yo entiendo lo de los pagos (15:52) pero hay que buscar una manera (15:54) porque 
estas facturas son (15:57) astronómicas en sus montos (16:00) y van a quedar 
ancladas ahí (16:02) lamentablemente (16:04) esto que te estoy planteando (16:05) ni 
siquiera es algo que (16:09) sinceramente tampoco (16:10) que me voy a dar 



vuelta (16:10) y que mañana vamos a recibir el pago (16:12) porque es algo que no 
controlamos (16:16) pero si nos ayuda muchísimo (16:19) poder hacer un 
pedido (16:21) este fue un mes que hay mucha actividad (16:23) pero todos los 
abogados del equipo (16:25) estamos haciendo un esfuerzo similar (16:26) en reducir 
los montos (16:28) y el problema hoy lo tenemos (16:30) con las facturas 
de (16:33) marzo y de abril (16:34) que a esos montos (16:37) no es factible que se 
procesen (16:40) no sé cómo funciona el sistema (16:42) en Guatemala (16:45) uno 
pensaría que (16:48) debería haber alguna manera (16:50) en la cual uno 
puede (16:53) retrotraer algo (16:54) si está mal facturado (16:55) o si quiere dar un 
descuento (16:56) lo que fuera la situación (16:58) pero es una situación de nuevo 

Ana Lucía Alejos 

(17:03) tienes el tiempo de gracia (17:05) antes de tener que pagar (17:06) los 
tributos (17:08) que es el IVA y el ISR (17:09) las primeras facturas (17:11) que son las 
correspondientes (17:14) a marzo de esas ya pagué (17:17) los tributos 
correspondientes (17:18) que es el IVA y el ISR (17:20) entonces solo déjame que 
hable (17:23) con mi contador (17:24) yo te conƱrmo 

JP DeChamps 

(17:27) sí, háblalo (17:29) porque de nuevo (17:31) yo lo que estoy queriendo 
aquí (17:33) es asegurar (17:34) la viabilidad de mediano y largo plazo (17:37) no estoy 
seguro si lo vamos a lograr (17:39) pero creo que sí (17:40) porque hay buena (17:41) a 
diferencia de lo que pasaba con Carrillo (17:44) aquí hay buena disposición (17:46) de 
todos (17:47) creo que para mantener esa (17:50) como te digo (17:51) es lo que 
hacemos con Adam (17:52) para mantener ese buen clima (17:56) si se 
quiere (17:56) es que necesitamos hacer esto (17:59) a mi me parece que es 
importante (18:01) en el largo plazo (18:02) poder hacer esas 
demostraciones (18:05) como te decía antes (18:07) la cuestión de que la tarifa 
tuya (18:09) esté bastante por arriba (18:11) de lo que es la de Adam y la 
mía (18:14) es algo que inmediatamente (18:18) va a generar la atención (18:18) de 
nuevo va a generar (18:20) problemas hacia adelante (18:22) me parece (18:23) que 
nos conviene tratar (18:24) de evitar ahora (18:25) este mes fue una gran 
actividad (18:27) lo reconocemos (18:28) y por eso es que estamos 
ofreciéndonos (18:31) de nuevo, es algo similar (18:32) a lo que hicimos 
nosotros (18:33) te lo dejo de ese lado 

Ana Lucía Alejos 



(18:36) sí, y solo te cuento (18:38) para que lo 
sepas (18:40) independientemente (18:46) yo tengo un montón de cosas (18:46) que 
yo dejo por fuera (18:47) precisamente por tener eso (18:49) en mente (18:51) no lo 
hago evidente (18:53) pero sí dejo de cobrar (18:55) un montón de cosas (18:56) que 
no lo hago 

JP DeChamps 

Mira (19:00) yo eso lo entiendo (19:02) lo que te diría es (19:03) ponlo en la 
factura (19:04) para que se vea que lo estás (19:06) haciendo, creo que es 
útil (19:08) dejar ese registro (19:12) y de nuevo (19:16) asegurar la 
viabilidad (19:17) de largo plazo (19:17) porque ellos (19:21) los clientes o los 
socios (19:23) son muy (19:25) exigentes con sus abogados (19:27) a mí me 
consta (19:27) nosotros no somos abogados (19:29) de ellos (19:29) pero sí tienen 
Ʊrmas (19:31) en Estados Unidos (19:32) a las cuales le ponen (19:33) muchísima 
presión (19:35) con sus honorarios (19:36) saben perfectamente cuanto cobra el 
mercado, tienen abogados en Guatemala (19:46) todo esto te lo estoy diciendo y no 
es que yo este del lado de ellos, simplemente te estoy dando el contexto de la 
información (19:46) de que están mirando (19:48) hasta el momento esto no ha 
sido (19:51) entre todo lo que tienen (19:52) esto no ha surgido (19:54) como un 
tema (19:58) pero en estos números (19:59) de marzo y abril (20:02) no tengo 
dudas (20:03) conociendo cómo actúan (20:05) no tengo dudas de que lo van a 
levantar (20:07) y va a ser problemático (20:09) entonces lo que estoy tratando 
yo (20:10) de nuevo es evitar (20:12) digamos que sean ellos (20:14) los que 
reaccionen mal (20:16) a esto y mostrarles (20:17) primero un gesto de buena 
voluntad (20:18) de nuestro lado (20:23) y juntar eso (20:24) con el hecho de que han 
visto tu trabajo (20:25) y que saben que a diferencia (20:26) de Carrillo (20:28) aquí se 
está trabajando (20:30) de manera real (20:34) y bueno, haciendo lo que se 
puede (20:35) en un contexto que es muy complicado (20:37) para ti también 
personalmente (20:40) pero bueno (20:42) de nuevo Ana Lucía (20:42) tú verás, o 
sea (20:44) a mí me pasó Julieta (20:45) si estoy hablando correctamente (20:47) pero 
creo que me había dicho (20:48) que el monto de la factura (20:50) de abril eran 305 
mil dólares (20:53) así que ese es mi entendimiento (20:55) y de ahí es que 
sale (20:57) yo le había pedido (20:59) que no la emitan (21:00) para evitar esta 
situación (21:05) pero bueno, nada (21:06) tú míralo (21:08) y dinos a ver 

Ana Lucía Alejos 

(21:12) ok perfecto voy a ver (21:13) y te cuento 

JP DeChamps 



(21:15) bueno (21:16) entonces gracias Ana Lucía (21:18) y disculpa a la hora de tener 
que hacer estos pedidos (21:20) obviamente no es agradable (21:22) pero 
realmente (21:25) con la buena voluntad (21:26de decir  tratemos de resolver y seguir 
adelante 

Ana Lucía Alejos 

(21:28) no hay problema Jean Paul (21:31)  

JP DeChamps 

bueno (21:32) de verdad gracias (21:35) hasta luego (21:36)  

Ana Lucía Alejos 

adiós, feliz noche (21:37)  

JP DeChamps 

adiós (21:42) feliz noche 

 


